OS CUIDADOS ESSENCIAIS
ANTES DE ABRIR UMA

FRANQUIA



1. Mitos sobre a margem de lucro e
sobre o "reinado” do Empreendedor.

1.  Mitos sobre a margem de lucro e sobre o 'reinado” do Empreendedor.
E fipico vermos depoimentos e marketing de franqueadoras dizendo:

- Seja um franqueado e mude sua qualidade de vida;
- Retorno do investimento em apenas 6 meses,
- Faca parte de nossa rede e seja vocé o proximo empreendedor milionarno;

Desde pegueno ouco dizer que dinheiro ndo cai das drvores. E se alguéem &
ViU acontecer, confa para a gente.

E pacifico no mundo das franquias que um negdcio bem administrado
tenha retorno de investimento num prazo médio de 18 a 36 meses. Com ©
atual fase, gue estamos vivendo na economid, em decoréncia da crise
politica, esse prazo pode ser ainda maior.

Para enfrar numa franquia o empreendedor necessita de pesquisas de mer-
cado, feedback de outros franqueados € um bom plano de negocio.
Logo, a clareza do empreendimento dard ao empresarno a certeza de

onde ele estd e aonde ferd que chegar para prosperar.

Além disso, falsas expectativas, de que o empreendedor terd vida de "Rei'’,
& um outro aspecto que leva diversos emprescrios ao fracasso. Empreender
ndo tem nada haver com glamour. Ser dono do seu proprio negocio €
correr riscos © fempo inteiro. E ter hora para chegar e nenhuma previsdo de
hora para sair. E ir para casa todos os dias pensando no que fazer para
vender e atingir o seu merecido lucro. Empreender € para os fortes.

Sendo assim, € necessario empreender para ter lucro, para prosperar € Ndo
para ser um mero "pagador de contas'.



2. A importancia do
feedback de outros
franqueados da rede.

Quando pensamaos em comprar
um carmro novo, logo nos vem a
ideia de pedir o feedback
aqguele amigo que ja tem o
mesmo modelo. Isso encurta as
descobertas dos pontos
negativos e positivos desse
produto ainda desconhecido.

Percebe-se assim, que no
mundo dos negdocios,
especialmente do Franchising,
ter um feedback com um
franqueado da rede gue ]CI
conhece do negocio, trard
clareza para o conhecimento
de diversas dreas do negodcio,
como por exemplo: do ponto
de equilibrio, do giro de
mercadorias, da logistica de
reposicdo dos estoques, da
media de prazos para
pagamentos/recebimentos,
efc.

Logo, o feedback € tarefa
essencial a todo empresario
interessado em entrar numa

franquia.




3. Procure algo que voceé tenha dfinidade.

Na vida empresarial, para fazer algo bem, excepcional, € necessdrio gostar
e ter dfinidade com essa afividade.

Imaginem um empreendedor com o desejo de inaugurar uma escola de
reforco de matematica, e que sempre detestou materias de cdlculo. Ele
terd estimulo suficiente para lidar com as dificuldadese Esse empreendedor
terda expertise para avaliar seus méetodos de ensinoe

A resposta € negativa. NGo estamos aqui vinculando essenciamente o
negaocio - a profissdo em si - porem seja qual for o empreendimento devera
o candidato ter o minimo de expertise ou de motivacdo a aprendé-o, para

tornar-se o melhor no que faz.

Empreender é superar obstaculos, € confiar e estar motivado no momento
em que tudo esta conirg, inclusive quando seu pais vive um caos NA
politica, e essa superacao so existird quando desenvolver algo com aptiddo
e afinidade.



4. Sua franqueadora

é associada a ABF?
Pertence ao grupo de
rede de franqueadoras
respeitaveis?

"Empreender é correr risco”.
Correr riscos nunca foi pular de
cabeca numa piscina vazia.

Qualqguer frangueadora, que se
preze e esteja consolidada no
mercado, terd seu cadastro
aprovado pela Associacdo Bra-
sileira de Franchising sendo
reconhecida como uma Fran-
qgueadora Respeitavel.

Na hora de fechar um contrato

de franquia, busque conhecer

se a franqueadora é classifica-
da pela ABF.
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5. COF. Circular de Oferta de Franquia.
As regras do jogo.

A Circular de Oferta de Franquia (COF) € um contrato no qual sGo descritos
todos os direitos e deveres do franqueado e da franqueadora. E nele que ird
constar todo o modelo do negdcio celebrado entre as partes.

Assim, € imprescindivel que o prospecto empresario andlise atentamente
todos 0s tfermos desse contrato, hgja vista que, muitas vezes, na ansia de
fechar o negdcio, deixa-se de lado a devida atencdo gue esse insfrumento
merece.

Na prdtica, apds fechar o negdcio, o franqueado € submetido as regras de
negocio da frangueadora, que, muitas vezes, ndio sdo adequadas ao
comercio da regido e que acabam criando pontos de conflito entre as
parfes.

Por fim, essa conduta leva diversos empreendedores ao fracasso empresarial.

Tore-se empresArio para prosperar nos negocios, afastando-se de serum
mero "Pagador de contas'.




